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Einfuhrung
Grundidee und Ziele von Kundeninformationen
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Einfuhrung

Vorgehensweise bei klassischen Modellrechnungen

Bruttobeitrag
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Performance

Kosten auf den
Beitrag

Sparbeitrag

Sind unsere Produktvergleiche zeitgemaf?

laufende

Schluss-
uberschuss /
Treuebonus

Guthaben zum
Ende der
Ansparphase

Ablaufleistung




Einfuhrung
Ergebnisdarstellung

Ergebnisdarstellung von Modellrechnungen

B Ausweis einer Ablaufleistung unter der Annahme einer konstanten (Fonds-)entwicklung

@ Beispiel:

Angenommener, gleich bleibender
jahrlicher Wertzuwachs der Anteile 1% 4% 6% 8%
bis zum gewahlten Rentenbeginn

Méogliches Anteilguthaben zum
ggwﬁhlten Rentenbeginn 1) 1 2000€ 13409€ 1 5256€ 1 7388€

Monatliche Rente zum gewahliten

Rentenbeginn 12) 48,25€ 53,92€ 61,34€ 69,92€

Dynamische, monatliche Rente

im ersten Jahr nach Rentenbeginn bei 42 69€ 47 70€ 54 27€ 61.86€

einer jahrlich garantierten Steigerung
um 1 % 1),2)
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Schwachen klassischer Modellrechnungen
Ubliche Vorgehensweise und Kritik

Modellrechnung — Vergleich verschiedener
Produktkonzepte

8@ Identifikation von Chancen und Risiken der Produkte
anhand der Beispielrechnung unmaoglich

B z.B. keine Berlcksichtigung der Kapitalanlage im Produkt
® Konsequenz

@ Viele Produkte scheinen gleich zu sein, auch wenn
sie nicht gleich sind.
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Schwachen klassischer Modellrechnungen
Ubliche Vorgehensweise und Kritik

Modellrechnung — Beispiel 1: Einmalbeitragsprodukt
B Beispiel: Fondsgebundene Versicherung

® Einmalbeitrag von 10.000 €

@ Laufzeit: 35 Jahre
[

It. Produktinformationsblatt folgende Kosten:

Durch den Abschluss und die Verwaltung dieses Vertrags fal-
len Kosten an, die in dem Einmalbeitrag von 10.000,00 Euro
bereits enthalten sind. Die Abschlusskostenlhres\erirags be-
stehen aus einem einmaligen Betrag végn 250,00 Euro 02,5 %

des Einmalbeitrags)—dieerwaltungskosten aus einem einmali-
gen Betrag V,SD % des Einmalbeitrag -
satzlich sind weiteré Verwaltungskosten von jéh
angesammelten Kapitals eingerechnet. Bei einem Kapitalr von
10.000,00 Euro waren das beispielsweise 15,00 Euro. Fur den
Rentenbezug sind in der vereinbarten Rente jahrliche Kosten in
Hohe von 1,50 % der Jahresrente bereits einkalkuliert. Bei ei-
ner Monatsrente von 500,00 Euro waren das beispielsweise
7,50 Euro monatlich.
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Zum Ende der

Ansparphase
bei einer jahrlichen Kapital-
Wertentwicklung der | abfindung
Fondsanteile(nach
Abzug der Fondsko-
sten)von
< 0,00 % 11.064__>

3,00 % 31.149

6,00 % 85.093

9,00 % 226.021

ifa



Schwachen klassischer Modellrechnungen
Ubliche Vorgehensweise und Kritik

Modellrechnung — Beispiel 1: Einmalbeitragsprodukt

® Einmalbeitrag 10.000 EUR

® Ablaufleistung 11.064 EUR Uberschiisse aus Fondskosten
schon!

Fondskosten werden nicht
bertcksichtigt,

® angenommene Fondsperformance 0% p.a.

Abschluss-/ Kosten-
vertriebskosten uiber-
Verwaltungs- schiisse
kosten _

leistung

beitrag 11.064

10.000 0% Fonds-

performance
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Schwachen klassischer Modellrechnungen
Ubliche Vorgehensweise und Kritik

Modellrechnung — Beispiel 2: Beispielrechnung von Hybridprodukten

Mégliche Gesamtleistungen'

34 in

EUR bei Annahme der aktuell deklarierten Uberschussanteilsatze

Gesamt-Guthaben'

monatliche
Gesamtrente'

76,49

Flr die Hochrechnung

79,27

werden fur die beiden

90,97

Topfe unterschiedliche

130,35

Annahmen getroffen.
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* Beispiel fur eine Wertentwicklung von 6 % vor Kosten:
Angenommene Fondskosten 1%. Der Fonds wird mit 5% hochgerechnet.
Die tatsachlichen Fondskosten hangen von den individuell gewahlten Fonds ab.




Schwachen klassischer Modellrechnungen
Ubliche Vorgehensweise und Kritik

Modellrechnung — Beispiel 2: Beispielrechnung von Hybridprodukten

jahrliche
Wertentwicklung

Gesamtleistungen

(nach Abzug der Kosten insbesondere Fondskosten)

der Kosten) Lebenslange Lebenslange einmaliges
Auch das von monatliche Gesamtrente monatliche Gesamtrente Gesamtkapital
: . ’ mit der heute unterstellten, mit um weitere 2 Jahre (alternative Auszahlungsoption)
D_eckupgskapltal wird steigenden erhdhter Lebenserwartung
hier mit 0%, 2% 3%, Lebenserwartung
) 0 0

4h(/;)éh5 g)rg;?ngt/lo ... 0,00 % 70,45 EUR 70,45 EUR 36.000,00 EUR

g : .. 2,00 % 72,07 EUR 70,45 EUR 36.833,11 EUR

.. 3,00 % 77,76 EUR 75,22 EUR 39.743,07 EUR

.. 4,00 % 84,00 EUR 81,25 EUR 42.927,31 EUR

... 5,00 % 90,81 EUR 87,84 EUR 46.412,44 EUR

... 6,00 % 98,28 EUR 95,06 EUR 50.227,89 EUR
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Schwachen klassischer Modellrechnungen
Ubliche Vorgehensweise und Kritik

Kritik an bisherigen Modellrechnungen:

® keine Berlcksichtigung der Kapitalanlage im Fonds

® Kkeine Bericksichtigung von Kosten im Fonds

# keine einheitliche Vorgehensweise bei Beispielrechnungen von Hybridprodukten

B getrennte Hochrechnung der Topfe
geman Aufteilung im angenommen Beispielszenario
gemal ,typischer Portfoliostruktur®

B Verwendung einer Renditeannahme flir das Gesamtguthaben

® Umschichtungen auf Policenebene (Pfadabhangigkeit) werden bei getrennter Hochrechnung von dynamischen
Hybridprodukten durch die Annahme einer konstanten Fondsentwicklung systematisch unterschatzt.

.’ Konsequenz:
8 Fehlanreize fur Produktentwicklung und Vertrieb.

°
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Kostenausweis und modifizierte Beispielrechnungen
Exkurs: Wesentliche Idee zur Berechnung der Effektivkosten

Manche der genannten Kritikpunkte lassen sich grundsatzlich auch innerhalb einer deterministischen Modellrechnung ausraumen.

Vorgabe einer ,Wertentwicklung vor Kosten" der
Wertpapiere am Kapitalmarkt

Abzug von Fondskosten = Rendite des Fonds (nach Abzug
von Fondskosten)

® Abzug von Versicherungskosten

@ ggf. Gutschrift einer Uberschussbeteiligung & Rendite

14

der Versicherungspolice (nach Kosten und
Uberschussbeteiligung)

Effektivkosten = Differenz aus Wertentwicklung vor
Kosten und Rendite der Versicherungspolice nach Kosten

® Auswirkung der Kosten auf die Rendite
= Renditeeffekt der Kosten (Reduction in Yield)

Fonds-

kosten Effektiv-

kosten

Abschluss-
kosten

Kosten-
uberschuisse

Wertent- Verwal-

tungskosten

wicklung vor
Kosten

Wertent-
wicklung
nach Kosten

Renditeeffekt der Kosten.
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Der Teil der Wertentwicklung vor Kosten, der nach Kosten nicht beim Kunden ankommt, ist der

fa/
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Identifikation von Chancen und Risiken von Produkten
Produktvergleich GUber Chance-Risiko-Profile

Prinzipielles Ziel eines Produktvergleichs: Identifikation von Chancen und Risiken

erwartete 2
Rendite
Sicherheit
16 © Januar 2019

A 4

Risiko

Ziel: Quantifizierung von Chancen und Risiken der verschiedenen Produkte

°
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Identifikation von Chancen und Risiken von Produkten
Testfahrt
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Identifikation von Chancen und Risiken von Produkten
Prinzipielle Vorgehensweise

Prinzipielle Vorgehensweise zur Ermittlung von Chance-Risiko-Profilen
1) Kapitalmarktsimulation

B Stochastische Entwicklung von Aktien und Zinsen

2) Berechnung der Entwicklung aller relevanten Anlageklassen

@ z.B. Aktienfonds, Rentenfonds, konventionelles Sicherungsvermaégen, etc.

3) Berechnung der Ablaufleistung von Altersvorsorgeprodukten

@ z.B. klassische Versicherung, fondsgebundene Versicherung ohne Garantie, Hybridprodukte, etc.
4) Auswertung von Ergebnissen

B Welche Ablaufleistung ist mit welcher Wahrscheinlichkeit méglich?

B Chance-Risiko-Klassen, etc.

°
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Identifikation von Chancen und Risiken von Produkten
Produktvergleich Gber Chance-Risiko-Profile

Das Ergebnis dieser Monte-Carlo-Simulation ist nicht mehr nur eine Zahl, sondern viele (z.B. 10.000) Ablaufleistungen
(Verteilung von Ablaufleistungen).

B Es kann analysiert werden, welche Ablaufleistungen mit welcher Wahrscheinlichkeit méglich sind.

® Chancen und Risiken werden transparent.

@ Es wird z.B. ersichtlich, auf welche Chancen man verzichtet, wenn man Risiken absichert.
® Man kann erlautern, wie ein Produkt wirkt (und nicht nur, wie es gebaut ist).

@ Beispiele folgen.

°
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Identifikation von Chancen und Risiken von Produkten
Produktvergleich Gber Chance-Risiko-Profile

Beispielhafte Ergebnisse

® Volatium Profil von Canada Life GENERATION private plus 100% UWP Fonds

Volatium® Profil Plus fiir eine Versicherungslaufzeit von 30 Jahren

W<0% W0%-2% W2%-5% [ 9% -8% =8%

10%

9%

8%

Haufigkeiten

6%

5%

4%

3%

2%

1%

0% T T T T T T T T T T T T

|

-10,0% |
-8,0% |
-6,0% |
-4,0% -
-2,0% -
0,0% -
2,0%

®
> ©
<
Renditen

© MORGEN & MORGEN, Modellhafte stochastische Darstellung geman Volatium®, 1D 81220006,
Tarif GENERATION private plus 100% UWP-Fonds, Laufzeit 30 Jahre, Stand Januar 2018

Iy

B Quelle: https://www.morgenundmorgen.com/fileadmin/User Datenupload/Produkte/Volatium/Volatium Profile/Canada Life/81220006.pdf
FJ

°
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https://www.morgenundmorgen.com/fileadmin/User_Datenupload/Produkte/Volatium/Volatium_Profile/Canada_Life/81220006.pdf

Identifikation von Chancen und Risiken von Produkten
Produktvergleich Gber Chance-Risiko-Profile

Beispielhafte Ergebnisse

® Vergleich verschiedener Produkte

m< 0% 0%-2% 2%-5% 5%-8% m> 8% Chance* | Risiko*
Klgfs:jsfpf S B2% 86,9% 7,8% 3,57% | 2,18%
Statisches 14 6% 50 1% 26,4% 8,9% 5,21% | 1,60%
Hybrid /6% 1% o = 21% | 1,60%
Produkt mit
Wa*;'ﬁcht 10,2% 70,8% 18,7% ¢ 4,01% | 1,90%

Indexbeteiligung

Dynl—?;;ﬁghes 34,2% 22,7% 22,1% 21,1% 6,64% | 0,23%

UWP 7,4% 32,4% 43,5% 16,7% 6,29% | 2,29%

Fondsgebunden o . . . . o .
ohne Garantie 10,0% 22,5% 25,0% 31,2% 7,96% | 0,63%

*Effektivverzinsung der mittleren Ablaufleistung aller (Chance) bzw. der 20% schlechtesten (Risiko) Szenarien

.
g

°
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Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten

Ubersicht
Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester) Schicht 3 (private Altersvorsorge)
® Produktinformationsblatt (PIB) nach AltvPIBV @ Basisinformationsblatt nach PRIIP-Verordnung
@ Muster-Produktinformationsblatt @ Muster-Basisinformationsblatt
definierte Laufzeiten freie Laufzeiten, aber Orientierung an Schicht 1 & 2
nur laufender Beitrag, kein Einmalbeitrag laufender Beitrag und Einmalbeitrag
@ individuelles Produktinformationsblatt @ kein individuelles Basisinformationsblatt
@ Illustration von Ablauf- und Rentenleistungen ® Illustration von Ablaufleistungen, keine Rentenleistungen
Schicht 2 (bAV) Sonstige Lebensversicherungsprodukte
@ aktuell kein Produktinformationsblatt vorgeschrieben ® LIPID (Life Insurance Produkt Information Document) flr

® Umsetzung der EbAV-II-Richtlinie noch ausstehend nicht VoA ageprodukte

.’ Daneben gibt es jeweils noch den individuellen Versorgungsvorschlag inklusive Kostenausweis nach §2 (1)
VVG-InfoV als Teil des Angebots.

i
°
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Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten

Ubersicht

Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester)

24
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GENERATION basic plus
Rentenversicherung

B A Basisrente

I niunn-lmn-hlutl 2]

Dieses Muste i ist kein ) Basisdat
Ihnen : zur
Verfigung. Digse sind gesetzlich vorgeschrieben und sallen o
Ihnen dabei helfen, die Art, die Kosten sowie die maglichen Fm"d;gm"mma ::ilhr:gnz:ﬁmg Auflagen)
Etragschancan und Risiken dieses Produkis zu versiehen o e 1 chne rht vormngert nd
Das Muster-Informationsblatt soll sinen Vargisich mit et G reigesiallt wonden
anderen Produkten ermégiichen. Die Angaben sind nur bei ﬁmm"u phy -
planmaligem Veriragsverlauf mit den unter Daten des paiiinichiing Beilragsanderungen konnen
" (siehe Seite 2) sinheitenbasiarte sich auf die steuerliche
bis zum Beginn der it Die Férderung, das Preis-
Gon erfcigen mit siner berspisinafien Werenbvickiung, crmlincher Prdga b Leictumre Verhiitnes und die
Wahi des UWP-Fonds, Hhe der Leistung auswirken.
) Produktbeschreibung Anbieter Auszahlungsform
Canada Life L i
Ansparphase Europe pic Rente.
Ihre Beilrage werden gemal den Versicherungsbedingungen Zu g der Auszaiungs-
z2ugeteilt und Ihrer Wahl entsprechend investiert: Einmalzahlung phase kiinnen Sia
GENERATION UWP-Fonds Il (UWP-Fands): 100 % Méghch Verserisdenen Rantenarion
wahlen und auch sine
Sia nehmen an der Wertsniwicklung der gewahlten Fonds mit Sondsrzshlung dpramicne Stigarng der
ihren Renditechancen und —risiken direk! teil. Bei Wahl des Magiich Renta vereinba
UWP-Fands geben wir bedingungsgemal zum versinbarien Eine Kl bt agereie ke
Rentenbaginn die Garantie eines van abgefunden werdan.
durchschriti. 1 % p.a. fur die im UWP-Fonds vorhandenen ge- 50,00 Euro monatich Eine Uberschussbeteiigung
giétteten Anteile und eine Beitragserhaltungszusage hinsicht- fingat nicht statt.

lich der in den UWP-Fonds investierten Beitragsanteils.

Auszahlu 5

Zum Beginn der Auszahlungsphase zahlen wir sine perssn-
liche Leibrente. Deren Berechnung hangt u.a. von der Wert-
entwicklung des Ihrem Vertrag zugrunde liegenden Antailgut-
habens und dem unter Daten des Musterkunden” (siehe
Seite 2} ab.

kann ein fir Sie
giinstigerer Rentenfaktor zur Anwendung kommen, der zum
Rentenbeginn ermittelt wird.

) Chancen-Risiko-Klasse

Die Chancen-Risiko-Klasse (CRK) gibt an, wie die Erirags-
chancen und Risiken dieses Produkts gegeniiber anderen
steueriich

} Steuerliche Férderung

In der Ansparphase konnen Sie Steuarvorteile erhalten. In der
Auszahlungsphase milssen Sie die Altersleistung versteuern.

) Beispielrechnung

Die Tabelle zeigt
wor Kosten und die daraus erechneten Gesamtieistungen nach
Kosten auf.

sind. Fur sinen Musterkunden hat die unsbhangige
Produktinformationsstalle Atersvorsorg dieses Produkt i

Gaber eine
Ansparphase von 20 Jahren untersucht und in die CRK 1
singateitt. Dabsi wurda beriicksichtigt, ob disses Produkt zu
Baginn der sine.

Beispielhafte Kapital zu Beginn  Monatliche
2 - c

pro Jahr phase

200% 24.851 Euro 88 Euro

150 % 24.951 Eura 98 Euro

100 % 24.851 Euro 88 Euro

0.50 % 24.851 Euro 88 Euro

enthalt. Riester-Produkte enthalten immer gine
Baitragserhaltungszusage.

cRE

it bietet eine sichere Antage durch eine.
!lglnll der Auszshlungsshase estgclegts garaiere
g oder an gekoppelte

Verzinsung
geblldete Kapital nach Akzg Gur mmw in der
Ansparphase fartwahrend an. Der Anbieter gibt cine.
Beitragserhattungszusage.

CRK2 Das Produkt bistet eine sicherheitsacentierte Anlage mit begrenzien

Der Arbieter

Werte sind nicht garantiert. Sie kinnen
hnhsr oder niedriger ausfallen. Bei der Berechnung wurde die
Zuwsisung samilicher Treusboni sowie bei Wahl des UWP-
Fonds ein maglicher Schiussbonus beriicksichtigt.

Wenn Ihre Beitrige vollstindig oder anteilig in den UWP-
Fonds investiert werden und zum Baginn der Auszahlungs-
phase die
erfillt sind, garantieran wir ein Mindestkapital fur das in dem
UWP-Fonds vorhandene geglitiate Anteilguthaben. Dieses ist
in den o. a. Werten ebenfalls beriicksichtigt.

Die monatiiche Altersleistung wurde auf Basis unserer
aktuslien fiir gine

Rente, die nicht sinken kann, berechnet. Zum Rentenbeginn
wird auf Basis der dann geltenden

CRK3 Dl Procukt et sine ausgewogene Ariage i moderaer
@t d

20 busteht sin micderatet Verlastisika,

CRK 4 Das Procuk bistet eine renditeorientierts Anlage ma haheren
Gt de

und der
voraussichtlichen Verwaltungskosten der dann aktuslle
Renlenlam fiir die Berechnung der Rente ermittelt und mit
verglichen. Sie erhalten die sich

er
=0 besieht ein haheres Verlustisiko

GRK S  Das Procukt bietet eine chancenarientierie Anlage it hohen

tder
50 besieht ein hohes Verusirisiko.

ot chesem Gunstigervergleich ergebende hihere Rente.

Die siner
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Schicht 3 (private Altersvorsorge)

BASISINFORMATIONSBLATT € canadalife’
Zweck
Diases jonsbiatt stellt lhnen i ionen dber disses zur Verfiigung, Es handett sich nicht um Werbematerial.

Diese um Ihnen dabei zu heffen, die Art, das Risiko, die Kosten sowie die maglichen Gewinne und
Verluste dieses Produkts zu verstehen, und lhnen dabei zu helfen, es mit anderen Produkien zu vergleichen.

produkt GENERATION PRIVATE PLUS | regeimasice Pramienzaniung

Herstaller: Weitere erhalten Sie unte
Canada Life Assurance Europe pic. Telefon: 06102 3061800
14/15 Lower Abbey Street. Dublin 1. Ireland
Eingatragener Firmensitz in Irland Nr. 287731 a o

C Life Assurance Europe plc unterliegt der aligemeinen

Nismdar(}enua\ | Bk of Ireard C81) under Rlechtznufsicht

Unsere Anschrift in Deutschland: (BaFin).
Canada Life Assurance Europe plc. Niederlassung fir Deutschiand,
Haninger Weg 153 a. 50969 Kaln. HRE 24058, AG Kain Stand Basisinformationsbiatt: 0112, 2018

—— Sie sind im Begriff, ein Produkt zu erwerben, das nicht einfach ist und schwer zu verstehen sein kann.

UM WELCHE ART VON PRODUKT HANDELT ES SICH?

ART

Das Versicherungsanlageprodubt GENERATION private plus ist eine fandsgebundene Rentenversicherung mit einem in der Zubunft liegenden Rentenbe-
ginn ohne Garantie. Bei Wahl der Antageoption GENERATION UWP-Fonds Il st es bei Einhaltung der Garantievoraussetzungien gemsf den Versiche-
mngbecir@.gmluniasen Teil eine rundshasnm Rentenversicherung mit endfalliger Garantie zum Rentenbeginn. Ehs zum Rentenbeginn besteht ein

ur, i Risiken werden angebaten.

ZIELE

Sie nehmen Gber das Vers: jcklung der von Ihnen als ion gewahiten Fands mit deren Renditeaus-
sichten direk teil, aber - Jenammmumdesmmggn Fonds - uch an den damit FRisiken der Anlags durch Kapitah

verluste. Wir Gbernehmen daher keine Haftung fiir das Erreichen der Anlagezisle bzw. -erwartungen der von Ihnen gewshiten Fnds, such soweit sie i
dem jeweiligen Dokument Anlageoption beschrieben sind. Die Fonds sind interne Fonds und werdn nicht von einer Kapitalverwaitungsgeselischaft
aufgeleg, sondern von uns selbst. Die rund 30 zur Auswahl stehenden Fonds werden mit verschiedenen Schwerpunkten und Strategien angeboten.
Spesifische Informationen zu den zugrunde lisgenden Anlageaptionen finden Sie in dem jeweiligen Dokument Anlagsoption.

KLEINANLEGER-ZIELGRUPPE
Das Produkt eignet sich fiir Versi die iiber einen langerfristigen Zeitraum Kapital fir ihre Altersvorsorge sufbauen und daraus zum

i Rente oder eine Kapi thalten méchten. Es kinnen bei Bedarf weitere biometrische Risiken (z. B. Barufs-
unfahigheit) abgesichert werden. Deutliche Wentschwankungen im Vertragsverlauf, die auch durch die Nutzung der als Anlageaption angebatenen inter-
nen Fands entstehen kénnen, mmmdgr»tusdemngsnatmm Hauf. le haher die Risikoklasse der zugrunde iegenden Alageoptionen ist. desto
héher ist das Risiko von erzichtet bewusst suf Garantien zur Hohe des Kapitals im Vertragsverlauf und
zum Rentenbaginn. Nur bel Wahl der nngeup..onea:mnm UWP-Fonds Il besteht bei Einhaltung der Garantievoraussetzungen gemaf den Versi-
cherungsbedingungen eine Garantie zum Rentenbeginn. Fir Anlagezeitriume unter finf Jahren sind die zur Verfijgung stehenden Anlageoptionen nicht
gesignet. Bei Wahl des GENERATION UWP-Fonds Il sallte die Mindestiaufzeit von 12 Jahren eingehatten werden.
Spesifische Informationen zu dem Anlegertyp der zugrunde liegenden Anlageoptionen finden Sie in dem jewsiligen Dokument Anlagsoption.

VERSICHERUNGSLEISTUNGEN UND KOSTEN
Wi zablen whlueise eine Lufende Rente b dam versinbten Rentenbegfn oxr cine sinmalige Kapitalisturg a diesem Zatpunk Im Pl hres
Todes vor Rentenbeginn zahien wir nach Mafigabe der Vers das aus, jedoch d Beitrage

ahziglich der bereits fir und des\‘renzsgelaugerTalm@.lr\gen.DeﬂWen
dieser Leistungen stellen wir in dem Abschnitt . Welche Risiken bestehen und was kannte ich im Gegenzug dafir bekommen?” dar. Fir die Berechnun-
gen in diesem Bassinformationsbiatt gehen wir von einer 37 Jahre alten versicherten Person und 30 fahrichen Anlagen von je 1.000 EUR aus. In die-
sem Modallfall ergibt sich eine tliche amie fiir den von 0 EUR. Die durchschitdiche jShriiche
Versicherungspramie betragt O % der gesamten jShriichen Anlage. Damit fisBen durchschnittlich jahriich 1.000 EUR in die Kapitalaniage. Die Auswir-
hung der amie. die Sie fir den , s die. 2um Ende der Haltedsuer ist durch-
schnittlich jahrich O %, Die des Pramisnanteils. der dem Wert der scht. ist darin

LAUFZEIT

Die empfohlens Haltedauer {Aufschubzeit) fiir dieses Produkt entspricht dem Zeitraum bis zum vereinbarten Rentenbeginn (67 Jahre). Fiir die Berech-
nungen in diesem Musterfall betr3gt die empfohlene Hahtedauer 30 Jahre. Wir kénnen den Vertrag unter bestimmien Voraussetzungen einseitig aufla-
sen, wenn der bew. die Person die verletzt hat {siehe § 3 der Versicherungsbedingungen
fir Ihren GENERATION private plus).
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Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten
Vergleich von Chance-Risikoklasse und Risikoklasse

Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester) Schicht 3 (private Altersvorsorge)
@ Einteilung in 5 Chance-Risiko-Klassen @ Einteilung in 7 Risikoklassen

B Ermittlung einer Chancen-Kennzahl und einer Risiko- @ Ermittlung des Kreditrisikos des Anbieters und des
Kennzahl Marktrisikos des Produktes

Chancen-Kennzahl: Rendite zum Mittelwert der
simulierten Ablaufleistungen

Risiko-Kennzahl: Rendite zum Mittelwert, der Uber
die 20% schlechtesten simulierten Ablaufleistungen
gebildet wird

Ermittlung durch stochastische Simulation von
Produkten im Modell der Produktinformationsstelle
Altersvorsorge (PIA-Modell)

@ Einteilung der Produkte in fiinf Chance-Risiko-Klassen

(CRK) anhand von Vorgaben der PIA (siehe folgende
Folie)

Marktrisiko-Kennzahl: 2,5%-Quantil der Rendite
(Rendite, die mit einer Wahrscheinlichkeit von
héchstens 2,5% unterschritten wird und mit einer
Wahrscheinlichkeit von 97,5% Uberschritten wird)

8 Ermittlung durch stochastische Simulation von
Produkten im Modell der Produktinformationsstelle
Altersvorsorge (PIA-Modell)

Einteilung der Produkte in sieben
Marktrisikoklassen anhand der Vorgaben aus der
PRIIP-Verordnung

Ermittlung eines Gesamtrisikoindikators aus
Kreditrisiko und Marktrisiko anhand der Vorgaben aus

® Berechnungen durch die Produktinformationsstelle

der PRIIP-Verordnung
Altersvorsorge

® Berechnungen durch den Anbieter

4
°
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Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten
Vergleich von Chance-Risikoklasse und Risikoklasse

Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester) Schicht 3 (private Altersvorsorge)
® Einteilung der Produkte in fiinf Chance-Risiko-Klassen @ Einteilung der Produkte in sieben Marktrisikoklassen
(CRK) anhand der Vorgaben der PIA anhand der Vorgaben aus der PRIIP-Verordnung

Chag;;n_MaB Chance-Risiko-Verlauf V IV I IT | I

0,05

0,04

0,03

- 0,02

0,01

==2,5% VaR

Risiko-MaR

0 T T ~ - T

0,015 0,01 0,005 0 -0,005 -0,01 -0,015

Quelle: Vortrag von Ralf Korn beim Scientific Day der Deutschen i

Gesellschaft flr Versicherungs- und Finanzmathematik, April 2017 °f
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Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten
Vergleich von Chance-Risikoklasse und Risikoklasse

Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester) Schicht 3 (private Altersvorsorge)

@ Darstellung der Chance-Risiko-Klasse ® Darstellung der Risikoklasse

RISIKOINDIKATOR

» Chancen-Risiko-Klasse

Die Chancen-Risiko-Klasse (CRK) gibt an, wie die Ertrags-
chancen und Risiken dieses Produkts gegeniiber anderen
steuerlich geforderten Altersvorsorgeprodukten einzuschatzen
sind. Fir einen Musterkunden hat die unabhangige
Produktinformationsstelle Altersvorsorge dieses Produkt flr
verschiedene Kapitalmarktszenarien Uber eine vergleichbare

Ansparphase von 20 Jahren untersucht und in die CRK 1

eingeteilt. Dabei wurde bericksichtigt, ob dieses Produkt zu
Beginn der Auszahlungsphase eine Beitragserhaltungszusage
enthalt. Riester-Produkte enthalten immer eine
Beitragserhaltungszusage.

Niedrigeres Risiko Hoheres Risiko

Dieser Risikoindikator beruht auf der Annahme, dass Sie das Produkt 20 Jahre lang halten. Wenn Sie die Anlage friihzeitig
auflosen, kann das tatsachliche Risiko erheblich davon abweichen, und Sie erhalten unter Umstanden weniger zuriick.

CRK 1 Das Produkt bietet eine sichere Anlage durch eine bis zum
Beginn der Auszahlungsphase festgelegte garantierte
(Mindest-)Verzinsung oder an einen Referenzzins gekoppelte
Verzinsung mit niedrigen Ertragschancen. Das unwiderruflich
gebildete Kapital nach Abzug der Kosten steigt in der
Ansparphase fortwihrend an. Der Anbieter gibt eine
Beitragserhaltungszusage.

CRK 2 Das Produkt bietet eine sicherheitsorientierte Anlage mit begrenzten
Ertragschancen. Der Anbieter gibt eine Beitragserhaltungszusage.

CRK 3 Das Produkt bietet eine ausgewogene Anlage mit moderaten
Ertragschancen. Gibt der Anbieter keine Beitragserhaltungszusage,
so besteht ein moderates Verlustrisiko.

CRK 4 Das Produkt bietet eine renditeorientierte Anlage mit hdheren
Ertragschancen. Gibt der Anbieter keine Beitragserhaltungszusage,
so besteht ein hoheres Verlustrisiko.

CRK 5 Das Produkt bietet eine chancenorientierte Anlage mit hohen
Ertragschancen. Gibt der Anbieter keine Beitragserhaltungszusage,
so besteht ein hohes Verlustrisiko.

°
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Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten
Vergleich der Darstellung von Leistungen des Produktes

Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester) Schicht 3 (private Altersvorsorge)
B Leistungsdarstellung B Leistungsdarstellung
@ Angabe von Ablaufleistungen und Rentenleistungen ® Angabe von Ablaufleistungen in absoluter Hohe und als
in absoluter Hohe und als Renditekennzahl Renditekennzahl
® Verwendung normierter, in der Verordnung vorgegebener ® Verwendung von vier Szenarien
Hochrechnungssatze pessimistisches Szenario, mittleres Szenario,
insgesamt vier Szenarien vorgegeben (I, II, III, IV) optimistisches Szenario,
® zu verwendende Hochrechnungssatze abhangig von der ® Ermittlung der Szenarien aus der
ermittelten Chance-Risiko-Klasse des Produktes Wahrscheinlichkeitsverteilung von Ablaufleistungen des
Produktes

10%-Quantil (pessimistisches Szenario)

50%-Quantil (mittleres Szenario)

90%-Quantil (optimistisches Szenario)
® Durchfihrung der Berechnungen

B Chance-Risiko-Klassen-Berechnung durch die
Produktinformationsstelle Altersvorsorge ® Durchfiihrung der Berechnungen durch den Anbieter

B Hochrechnung des Produktes durch den Anbieter

4
°
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Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten
Vergleich der Darstellung von Leistungen des Produktes

Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester) Schicht 3 (private Altersvorsorge)
® Grundidee der Leistungsdarstellung ® Grundidee der Leistungsdarstellung
8 Verwendung normierter, in der Verordnung vorgegebener B pessimistisches Szenario, mittleres Szenario,
Hochrechnungssatze optimistisches Szenario,
®@ zu verwendende Hochrechnungssatze abhangig von der ® Ermittlung aus der Wahrscheinlichkeitsverteilung von
ermittelten Chance-Risiko-Klasse des Produktes Ablaufleistungen des Produktes

I 0,5% p.a. 1% p.a. 0% p.a. 0% p.a. -1% p.a.

II 1% p.a. 2% p.a. 2% p.a. 2% p.a. 2% p.a.
ITI 1,5% p.a. 3% p.a. 4% p.a. 5% p.a. 5% p.a.
IV 2% p.a. 4% p.a. 5% p.a. 6% p.a. 7% p.a.

Stress-Szenario ==Performance-Szenarien

g

F
°
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Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten
Vergleich der Darstellung von Leistungen des Produktes

Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester) Schicht 3 (private Altersvorsorge)

® Darstellung von Leistungen des Produktes ® Darstellung von Leistungen des Produktes

PERFORMANCE-SZENARIEN

Diese Tabelle zeigt, wie viel Sie in den nachsten 12 Jahren unter verschiedenen Szenarien zurlickerhalten kénnten, wenn Sie 1.000 EUR pro Jahr
anlegen. Die dargestellten Szenarien zeigen, wie sich lhre Anlage entwickeln konnte. Sie konnen sie mit den Szenarien fur andere Produkte vergleichen.

» Beispielrechnung L vt e dachchnttc r e sive | (empoion

(enthalten in dem Anlagebetrag) Haltedauer)

Erlebensfall-Szenarien

Die naCthIQGnde Tabe"e Zeigt beiSpielhaﬁe WertentWiCklungen Stressszenario Was Sie nach Abzug der Kosten erhalten kénnten 767 € 4.662€ 13.230€
vor Kosten und die daraus errechneten Gesamtleistungen nach Jahriche Durchschnittsrendite 233% T2% 15%
Pessimistisches Szenario Was Sie nach Abzug der Kosten erhalten kénnten 899 € 5427 € 13271 €
KOSte n a Uf. Jahrliche Durchschnittsrendite -10,2 % 29% 1.5%
Mittleres Szenario Was Sie nach Abzug der Kosten erhalten kénnten 984 € 5936 € 14581 €
Beispielhafte Kapital zu Beginn Monatliche Jahriche Durchschnitsrendite 6% 03% 30%
. . Optimistisches Szenario Was Sie nach Abzug der Kosten erhalten kénnten 1.021 € 6.483 € 17.153 €
Wertentwicklung der Auszahlungs- Altersleistung i Durchechterendie b1 pau v
pro Jahr phase T P — 1.000€ 6.000€ 12.000 €
5,00 % 56.837 Euro 217 Euro WL l 1
400 0/ 48 864 Eu o 1 87 Eu o Versicherungsfall Wzs rIthre anegi]tnstigten nach Abzug der Kosten 1.000 € 6.000€ 12.000 €
, () . ernalten konnten
........................ Kumulierte oe 0e oe
2,00 % 38.927 Euro 149 Euro Versicherungspramie
0 00 % 34 . 51 5 Eu ro 1 32 E uro Die dargesteliten Szenarien entsprechen einer Schatzung der kiinftigen Wertentwicklung aufgrund fritherer Wertdnderungen dieses Investments;

sie sind kein exakter Indikator. Wie viel Sie tatsachlich erhalten, hangt davon ab, wie sich der Markt entwickelt und wie lange Sie die Anlage/das Produkt
halten. Das Stressszenario zeigt, was Sie im Fall extremer Markthedingungen zurlickerhalten kénnten und beriicksichtigt nicht den Fall, dass wir womog-
lich nichtin der Lage sind, die Auszahlung vorzunehmen. In den angeflhrten Zahlen sind sémtliche Kosten des Produkts selbst enthalten, jedoch unter
Umsténden nicht alle Kosten, die Sie an |hren Berater oder Ihre Vertriebsstelle zahlen missen. Bei den angefiihrten Zahlen ist Ihre persdnliche steuer-
liche Situation nicht beriicksichtigt, die sich ebenfalls darauf auswirken kann, wie viel Sie zurlickerhalten.

.
g
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Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten
Vergleich der Darstellung von Leistungen des Produktes

Zusatzliche Darstellung der Leistungen im Versorgungsvorschlag des Anbieters
@ hier keine Vorgaben zur Wahl der Hochrechnungssatze
® Kkeine Vorgabe zur Verwendung von Bruttomethode oder Nettomethode
® Bruttomethode: Vorgabe einer Performance der Wertpapiere vor Kosten
B Nettomethode: Vorgabe einer Fondsperformance nach Kosten
@ verschiedene Vorgehensweise bei der Hochrechnung von Hybridprodukten (s.o0.)

B getrennte Hochrechnung der Tdpfe
geman Aufteilung im angenommen Beispielszenario
gemaB ,typischer Portfoliostruktur®

B Verwendung einer Renditeannahme flir das Gesamtguthaben

® uneinheitliche Vorgehensweise mit Rickvergltungen von Fondsgesellschaften

°
33 © Januar 2019 Sind unsere Produktvergleiche zeitgemaB? lfa/



Sind unsere Produktvergleiche zeitgemaf?
Agenda
Einfiihrung
Schwachen klassischer Modellrechnungen
Kostenausweis und modifizierte Beispielrechnungen
Identifikation von Chancen und Risiken von Produkten

Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten
Ubersicht

Vergleich von Chance-Risikoklasse und Risikoklasse

Vergleich der Darstellung von Leistungen des Produktes

Vergleich der Darstellung von Kosten
Zusammenfassung und Fazit

Institut fur Finanz- und Aktuarwissenschaften

°
34 © Januar 2019 Sind unsere Produktvergleiche zeitgemaB? Ify



Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten
Vergleich der Darstellung von Kosten

Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester) Schicht 3 (private Altersvorsorge)
® Ermittlung der gesamten Kostenbelastung des Produktes ® Ermittlung der ,Kosten im Zeitverlauf®
@ Alle Kosten sind in EUR zu benennen. B Ausweis der Gesamtkostenbelastung

bei Kiindigung nach einem Jahr, bei Kiindigung zur
Halfte der empfohlenen Haltedauer und zum Ende der
empfohlenen Haltedauer

in absoluter Hohe (als Eurobetrag) und als Reduction
in Yield (RIY)

B zusatzlich Ausweis der Effektivkosten

sehr detaillierte Vorgaben zur Berechnung durch die
Produktinformationsstelle Altersvorsorge (PIA)

B dennoch: auch hier verschiedene Annahmen zur

Aufteilung des Guthabens von Hybridprodukten
moglich ® Ermittlung der ,,Zusammensetzung der Kosten" flr die

empfohlene Haltedauer als Reduction in Yield (RIY)
® einmalige Kosten
Einstiegskosten, d.h. i.W. Abschlusskosten
Ausstiegskosten

B laufende Kosten
Portfolio-Transaktionskosten
sonstige laufende Kosten
B laufende Verwaltungskosten, einbehaltene UB,

. . .. . 4
biometrische Risikopramien, etc. .
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Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten
Vergleich der Darstellung von Kosten

Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester)

Uberschisse

Garantiegeblhren
von VA

Garantiegebihren
von VA

implizite Kosten implizite Kosten

Kapitalanlage- Reduction in Yield
kosten nach PRIIP-KID

Kapitalanlage-

kosten Effektivkosten

Fondskosten Fondskosten

Abschlusskosten Abschlusskosten

Verwaltungs-
kosten

Verwaltungs-
O E

Es gibt viele Unterschiede zwischen den Effektivkosten fiir zertifizierte Produkte und der Reduction
in Yield nach PRIIP-Verordnung.

4
if
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Vergleich von Produktinformationsblattern in unterschiedlichen Schichten
Vergleich der Darstellung von Kosten

Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester) Schicht 3 (private Altersvorsorge)
® Darstellung der Kostenbelastung des Produktes ® Darstellung der ,,Kosten im Zeitverlauf®

KOSTEN IM ZEITVERLAUF

B Alle Kosten sind in EUR zu benennen.

Anlage 1.000 EUR pro Jahr Wenn Sle nach Wenn Sle nach Wenn Sle nach
Szenarlen 1 Jahr einlésen 6 Jahren elnlésen 12 Jahren einlésen

B zusatzlich Ausweis der Effektivkosten poss—— e so7e Lssee

) Einzelne Kosten Auswirkungen auf dle Rendite (RIY) pro Jahr 1,7% 1,8% 1,8%

Der Anbieter darf vertraglich nur folgende Kosten berechnen:

Abechise:und Vetebskosten B ® Darstellung der ,Zusammensetzung der Kosten" flr die
Prosonisat de cngezahlon Beitage.  naso 2% empfohlene Haltedauer als Reduction in Yield (RIY)

Verwaltungskosten

voraussichtl. insg. im ersten vollen Vertragsjahr 264,70 Euro . . . . . .
Prosenieatz des gebiideton Kaphals. Diese Tabelle zeigt die Auswirkungen auf die Rendite pro Jahr
jéhrlich, wahrend der Ansparphase 1.00 % - 2,45 %
Kapitalkostengruppe 1 max. 1,00 %
Kepitalkostonoruppe 2 mEES e Einmalige Kosten Einstiegsk n %
Kapitalkostengruppe 3 (fiir lhren Vertrag relevant) max. 2,15 % g St egs OSte O’O 0
Kapitalkostengruppe 4 max. 1,75 %
Kapitalkostengruppe 5 max. 2,45 %
Prozentsatz des gebildeten Kapitals, H
einmalig, zu Beginn der Auszahlungsphase 0,50 % ALISStIegSkOSten 0,0 %
Prozentsatz der eingezahlten Beitrage,
jéhrlich, einschlieftl. dem 10. Jahr der Ansparphase 17,35 %
Prozentsatz der eingezahlten Beitrage,
jéhrlich, ab dem 11. Jahr der Ansparphase 4,05% ) . @
monatlich anfallende Kosten in Euro, Lanende KOSten PO rthI |0‘Tra nsa kthhS— 0,2 /0
wahrend der Ansparphase 417 Euro k t
osten
Kosten fiir einzelne Anldsse
Versorgungsausgleich max.500,00 Euro g
bl Sonstige laufende 1,6 %
Fir die Sicherstellung der Garantien des UWP-Fonds entstehen Kosten

Verwaltungskosten in Hohe von 0,25 % p.a. hinsichtlich des in

°
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Sind unsere Produktvergleiche zeitgemaf?
Zusammenfassung und Fazit

Es existieren derzeit eine Reihe gesetzlicher Regelungen zur Erhéhung der Transparenz in Versicherungsprodukten.
B Viele Regelungen folgen dhnlichen Ideen.
® Im Detail gibt es aber viele Unterschiede zwischen verschiedenen Produktinformationen.
B z.B. 5 Chance-Risiko-Klassen flir geforderte Produkte vs. 7 Gesamtrisikoindikatoren fur Versicherungsanlageprodukte

@ z.B. verschiedene Kostenausweise
Gesamtkostenquote im Versorgungsvorschlag
Effektivkosten flr zertifizierte Produkte
Reduction in Yield nach PRIIP-Verordnung

@ z.B. uneinheitliche Darstellung von Leistungen eines Produktes

8 Dies fuhrt bei Vertrieb und Kunden eher zu Verwirrung als zu groBBerer Transparenz.

.’ Einheitliche Vorgaben und Standards durften im Sinne aller Beteiligten sein. Hierflr gibt es aber noch viel
Zu tun.

i
°
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Institut fiir Finanz- und Aktuarwissenschaften
Kontaktdaten
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Institut fiir Finanz- und Aktuarwissenschaften
Beratungsangebot

Life Non-Life

Produktentwicklung und

P.rodukt.entW|cI_<Il..|ng T Aktuarieller
Biometrische Risiken : Unternehmenszins
_ Schadenreservierung _
Zweitmarkt Leistungsmanagement

Risikomodellierung

Solvency II = Embedded Value = Asset-Liability-Management

ERM = wert- und risikoorientierte Steuerung = Data Analytics
11 11

Projektmanagement = Markteintritt = Bestandsmanagement = strategische Beratung
- I
aktuarielle GroBprojekte = aktuarielle Tests

Uberbriickung von Kapazitatsengpéssen
| | 1 | 1

Health @

... weitere Informationen
| Weiterbildung | unter www.ifa-ulm.de
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Institut fiir Finanz- und Aktuarwissenschaften
Formale Hinweise

B Dieses Dokument ist in seiner Gesamtheit zu betrachten, da die isolierte Betrachtung einzelner Abschnitte mdglicherweise missver-standlich sein kann. Entscheidungen
sollten stets nur auf Basis schriftlicher Ausklinfte gefallt werden. Es sollten grundsatzlich keine Entscheidungen auf Basis von Versionen dieses Dokuments getroffen
werden, welche mit ,Draft" oder ,,Entwurf® gekennzeichnet sind. Fir Entscheidungen, welche diesen Grundsatzen nicht entsprechen, lehnen wir jede Art der Haftung ab.

B Dieses Dokument basiert auf unseren Marktanalysen und Einschatzungen. Wir haben diese Informationen vor dem Hintergrund unserer Branchenkenntnis und
Erfahrung auf Konsistenz hin iberpriift. Eine unabh&ngige Beurteilung bzgl. Vollsténdigkeit und Korrektheit dieser Information ist jedoch nicht erfolgt. Eine Uberpriifung
statistischer bzw. Marktdaten sowie mit Quellenangabe gekennzeichneter Informationen erfolgt grundsatzlich nicht. Bitte beachten Sie auch, dass dieses Dokument auf
Grundlage der-jenigen Informationen erstellt wurde, welche uns zum Zeitpunkt seiner Erstellung zur Verfigung standen. Entwicklungen und Unkorrektheiten, welche
erst nach diesem Zeitpunkt eintreten oder offenkundig werden, kédnnen nicht bertcksichtigt werden. Dies gilt insbesondere auch fir Auswirkungen einer méglichen
neuen Aufsichtspraxis.

B Unsere Aussagen basieren auf unserer Erfahrung als Aktuare. Soweit wir bei der Erbringung unserer Leistungen im Rahmen Ihrer Beratung Dokumente, Urkunden,
Sachverhalte der Rechnungslegung oder steuerrechtliche Regelungen oder medizinische Sachverhalte auslegen missen, wird dies mit der angemessenen Sorgfalt, die
von uns als professionellen Beratern erwartet werden kann, erfolgen. Wenn Sie einen verbindlichen Rat, zum Beispiel fur die richtige Auslegung von Dokumenten,
Urkunden, Sachverhalten der Rechnungslegung, steuerrechtlichen Regelungen oder medizinischer Sachverhalte wlinschen, sollten Sie Ihre Rechtsanwalte,
Steuerberater, Wirtschaftsprifer oder medizinische Experten konsultieren.

B Dieses Dokument wird Thnen vereinbarungsgemaB nur fir die innerbetriebliche Verwendung zur Verfliigung gestellt. Die Weitergabe - auch in Auszliigen — an Dritte
auBerhalb Ihrer Organisation sowie jede Form der Veroéffentlichung bedarf unserer vorherigen schriftlichen Zustimmung. Wir ibernehmen keine Verantwortung flr
irgendwelche Konsequenzen daraus, dass Dritte auf diese Berichte, Ratschlage, Meinungen, Schreiben oder anderen Informationen vertrauen.

B Jeglicher Verweis auf ifa in Zusammenhang mit diesem Dokument in jeglicher Veréffentlichung oder in verbaler Form bedarf unserer ausdricklichen schriftlichen
Zustimmung. Dies gilt auch flr jegliche verbale Informationen oder Ratschlage von uns in Verbindung mit der Prasentation dieses Dokumentes.
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