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Einfuhrung
Grundidee und Ziele von Kundeninformationen
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Einfuhrung

Ubersicht Uber verschiedene Produktinformationen und Produktinformationsblatter

Allgemeine Informationspflichten bei
Versicherungsvertragen

B VVG-Informationspflichtenverordnung (VVG-InfoV)

® u.a. individueller Versorgungsvorschlag inklusive
Kostenausweis nach §2 (1) VVG-InfoV als Teil des Angebots

Schicht 1 & 2 (zertifizierte Produkte, Riirup & Riester)
® Produktinformationsblatt (PIB) nach AltvPIBV

@ Muster-Produktinformationsblatt
definierte Laufzeiten
nur laufender Beitrag, kein Einmalbeitrag

B individuelles Produktinformationsblatt

@ Illustration von Ablauf- und Rentenleistungen

Schicht 2 (bAV)

® Umsetzung der EbAV-II-Richtlinie in deutsches Recht im
Rahmen der VAG-Informationspflichtenverordnung (VAG-
InfoV)
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Schicht 3 (private Altersvorsorge)
B Basisinformationsblatt (KID) nach PRIIP-Verordnung

8 Muster-Basisinformationsblatt
freie Laufzeiten, aber Orientierung an Schicht 1 & 2
laufender Beitrag und Einmalbeitrag

B kein individuelles Basisinformationsblatt

@ Illustration von Ablaufleistungen, keine Rentenleistungen

Sonstige Lebensversicherungsprodukte

@ LIPID (Life Insurance Produkt Information Document) flr
nicht Versicherungsanlageprodukte

Sonstige Versicherungsprodukte

@ IPID (Insurance Product Information Document)



Einfuhrung
Grundidee und Ziele von Kundeninformationen

Erwagungsgrinde in der PRIIP-Verordnung

® Verordnung (EU) Nr. 1286/2014 des Europaischen Parlaments und des Rates vom 26. November 2014 Uber
Basisinformationsblatter flur verpackte Anlageprodukte flr Kleinanleger und Versicherungsanlageprodukte (packaged retail

and insurance-based investment products, PRIIP)

8 Anlageprodukte sind haufig sehr komplex.

Existierende Informationen sind oft keine Hilfe beim Vergleich der verschiedenen Produkte.

(1) [...] Daher haben Kleinanleger hiaufig Anlagen getatigt, die mit Risiken und Kosten verbunden waren, deren
Tragweite sie nicht verstanden haben, und haben zuweilen unvorhergesehene Verluste hinnehmen miissen.

Ziele
@ Verbesserung der Transparenz der PRIIP

8 Wiederherstellung des Vertrauens von Kleinanlegern in
den Finanzmarkt, insbesondere nach der Finanzkrise

® Vereinheitlichung vieler verschiedener nationaler Regeln
fur unterschiedliche Arten von Anlageprodukten und
unterschiedliche Vertriebswege

8 Vergleichbarkeit
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Anforderungen an die Informationen

richtig, redlich und klar

@ durfen den Kleinanleger nicht in die Irre fiihren

B fir den Kunden (Kleinanleger) verstandlich

standardisiertes Format flr bessere Vergleichbarkeit

Warnhinweis, falls es sich um ein komplexes Produkt
handelt

klar von Werbematerialien unterscheidbar f/
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Kostentransparenz

Beispiel: Basisinformationsblatt der Premium Rente der HUK Coburg

Welche Kosten entstehen?

Kosten Zeitverlauf

B Ausweis der Gesamtkostenbelastung
bei Kiindigung nach einem Jahr,

bei Kindigung zur Halfte der empfohlenen Haltedauer
und

zum Ende der empfohlenen Haltedauer

@ Ausweis der Kosten
in absoluter H6he (als Eurobetrag) und
als Auswirkung auf die Rendite (renditemindernder
Effekt, Reduction in Yield, RIY)

Zusammensetzung der Kosten

@ Darstellung der ,,Zusammensetzung der Kosten™ fur die
empfohlene Haltedauer als Auswirkung auf die Rendite
(renditemindernder Effekt, Reduction in Yield, RIY)
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Welche Kosten entstehen?

Die Person, die lhnen dieses Produkt verkauft oder Sie dazu berat, kann lhnen weitere Kosten in Rechnung stellen. Sollte dies der Fall sein, informiert Sie
die Person iiber diese Kosten und zeigt lhnen, wie sich sémtliche Kosten im Zeitverlauf auf |hre Anlage auswirken werden.

Kosten im Zeitverlauf

In den Tabellen werden Betrage dargestellt, die zur Deckung verschiedener Kostenarten von lhrer Anlage entnommen werden. Diese Betrége hangen davon
ab, wie viel Sie anlegen, wie lange Sie das Produkt halten und wie gut sich das Produkt entwickelt. Die hier dargestellien Betrage veranschaulichen einen
beispielhaften Anlagebetrag und verschiedene mégliche Anlagezeitrdume.
Wir haben folgende Annahme zugrunde gelegt:
—  Im ersten Jahr wirden Sie den angelegten Betrag zuriickerhalten (0 % Jahresrendite). Fir die anderen Halteperioden haben wir angenommen, dass
sich das Produkt wie im mittleren Szenario dargestellt entwickelt
1.000 EUR pro Jahr werden angelegt

Wenn Sie nach Wenn Sie nach ‘Wenn Sie nach

1 Jahr aussteigen 15 Jahren aussteigen 30 Jahren aussteigen
Kosten insgesamt 305 EUR 1.547 EUR 3585 EUR
Jahrliche Auswirkungen der Kosten (*) 36,1 % 1,3 % 0,8 %

(*) Die=se Angaben veranachaulichen, wie die Kosten lhre Rendite pro Jahr wéhrend der Haltedauer verringern. Wenn Sie beispiclsweise zum Ende der
empfohlenen Haltedauer aussteigen, wird |hre durchachnittliche Rendite pro Jahr voraussichtlich 2,68 % vor Kosten und 1,96 % nach Kosten betragen.
Wir kitnnen einen Teil der Kosten zwischen uns und der Person aufteilen, die lhnen das Produkt verkauft, um die fiir Sie erbrachten Dienstleistungen zu
decken.

Zusammensetzung der Kosten

Einmalige Kosten bei Einstieg oder Aussti Jahrliche Auswirkungen der Kosten, wenn
Sie nach der empfohlene Haltedauer
aussteigen

Einstiegskosten 2,50 % der kurmulierten Anlage 0,2 %

Die Kosten sind in der Anlage enthalten, die Sie zahlen.
Ausstiegskosten Wir berechnen maximal 150 EUR, wenn Sie vor dem Ende | Nicht zutreffend

der empfohlen Haltedauer aussteigen.

Unter Ausstiegskosten wird in der néchsten Spalte , Nicht
zutreffend” angegeben, da sie nicht anfallen, wenn Sie das
Produkt bis zum Ende der empfohlenen Haltedauer halten.

Laufende Kosten pre Jahr
Verwaltungsgebuhren und sonstige 0,24 % des Werts |hrer Anlage im Sicherungsvermégen pro | 0,5 %
Verwaltungs- oder Betriebskosten Jahr

1,12 % des Werts |hrer Fondzanlage pro Jahr.

Hierbei handelt es sich um eine Schatzung auf der
Grundlage der tatséchlichen Kosten des letzten Jahres.
Transaktionskosten 0,1 % des Werts lhrer Anlage pro Jahr. 01 %
Hierbei handelt es sich um eine Schitzung der Kosten, die

anfallen, wenn wir die zugrunde liegenden Anlagen fur das
Produkt kaufen oder verkaufen.Der tatsachliche Betrag
hangt davon ab, wie viel wir kaufen und verkaufen.

Je nach Anlagebetrag fallen unterschiedliche Kosten an. Die tatsachlichen Kosten kénnen von den oben genannten Kosten abweichen, da sie z. B. von lhrer
personlichen Anlage oder den ven lhnen gewéhlten Optionen abhéngen.

0

Quelle: HUK Coburg Ify



Kostentransparenz
Wesentliche Idee zur Berechnung der Auswirkungen auf die Rendite

Grundidee der Kalkulation einer Reduction in Yield (Renditeminderung aufgrund von Kosten, Effektivkosten)

@ Vorgabe einer ,Wertentwicklung vor Kosten" der

_ _ Fonds-
Wertpapiere am Kapitalmarkt kosten Reduction in
® Abzug von Fondskosten = Rendite des Fonds (nach Abzug Yield
von Fondskosten) Abschluss-
kosten
®@ Abzug von Versicherungskosten
® ggf. Gutschrift einer Uberschussbeteiligung & Rendite Wertent- Verwal- . Kosten-
der Versicherungspolice (nach Kosten und wicklung vor B ngskosten [ UDerschusse
Uberschussbeteiligung) MBI Wertent-
® Reduction in Yield = Differenz aus Wertentwicklung vor wicklung
Kosten und Rendite der Versicherungspolice nach Kosten nach Kosten

3 Der Teil der Wertentwicklung vor Kosten, der nach Kosten nicht beim Kunden ankommt, ist der
Renditeeffekt der Kosten.

4
L]
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Chancen und Risiken von Altersvorsorgeprodukten
Beispiel: Basisinformationsblatt der Premium Rente der HUK Coburg

Welche Risiken bestehen und was kénnte ich im Gegenzug dafiir bekommen?

Welche Risiken bestehen und was konnte ich im

Gegenzug dafiir bekommen? Risikoindikator n 2 3 456 7
B Gesamtrisikoindikator von 1-7, zusammengesetzt aus

€— Niedriges Risiko Hohes Risiko =
@ bestehend aus de, Marktrisiko des Produkts bzw. der I o bt bt uf e et e s 30 e b Wi
gewahlten Anlageoption (,MRM") und dem Kreditrisiko / 1 celenunierUmstinden wenger zuniclc
Au Sfa | I ri Sl ko d es P rOd u kta n b | ete rs (” C RM“ ) Der Gesamtrisikoindikator hilft Ihnen, das mit diesem Produkt verbundene Rigiko im Vergleich zu anderen Produkten einzuschatzen. Er zeigt, wie hoch die
Wahracheinlichkeit ist, dass Sie bei diesem Produkt Geld verlisren, weil sich die Mérkte in einer bestimmten Weise entwickeln oder wir nicht in der Lage

sind, Sie auszubezahlen.
Wir haben dieses Produkt auf einer Skala von 1 bis 7 in die Risikoklasse 1 eingestuft, wobei 1 der niedrigsten Risikoklasse entspricht. Das Risiko potenzieller

. I d ee Z u r Be Stl m m u n g d e s M R M Verluste aus der kiinftigen Wertentwicklung wird als sehr niedrig eingestuft. Bei unginstigen Marktbedingungen ist es uBerst unwahrscheinlich, dass unsere
Fahigkeit beeintrachtigt wird, Sie auszuzahlen.
Sie haben Anspruch darauf, mindestens 90 % der Summe lhrer Anlagen zuriickzuerhalten. Darliber hinausgehende Betrage und zusatzliche Renditen sind
von der kiinftigen Marktentwicklung abh&ngig und daher ungewiss. Dieser Schutz vor kiinftigen Marktentwicklungen gilt jedoch nicht, wenn Sie
V IV I I I I I I +  vor dem Ende der versinbarten Haltedauer einlésen

+  jhre Zahlungen nicht fristgerecht leisten

+ das Produkt nicht unveréndert bis zum Ende der vereinbarten Haltedauer fortfihren.

Quelle: HUK Coburg

Idee zur Bestimmung des MRM

® Bestimmung der Wahrscheinlichkeitsverteilung von
Ablaufleistungen / Renditen aus Kundensicht

® Identifikation einer Rendite, die mit einer Wahrscheinlichkeit
von hochstens 2,5% unterschritten wird (2,5% VaR)

B Risikoklasseneinteilung ist in den RTS als Tabelle

—2,5% VaR J
vorgegeben . f
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Chancen und Risiken von Altersvorsorgeprodukten
Beispiel: Basisinformationsblatt der Premium Rente der HUK Coburg

Welch e RiSi ken besteh en u nd was kOI’I nte iCh i m Welche Risiken bestehen und was kénnte ich im Gegenzug dafiir bekommen?
T ? Performance-Szenarien
G eg e n Zu g d afu r be ko m m e n - In den angefithrten Zahlen sind sémtliche Kosten des Produkts selbst enthalten, jedoch unter Umsténden nicht alle Kosten, die Sie an lhren Berater oder
lhre Vertriebsstelle zahlen missen. Unberiicksichtigt ist auch lhre persanliche steuerliche Situation, die sich ebenfalls auf den am Ende erzielten Betrag
= auswirken kann.
. Le | Stu n g Sd a rSte I I u n g U nte r Ve rwe n d U n g VO n Was Sie bei diesem Produkt am Ende herausbekommen, héngt von der kiinftigen Marktentwicklung ab. Die kinftige Marktentwicklung ist ungewiss und
- lasst sich nicht mit Bestimmtheit vorhersagen.
Pe rfo rm a n Ce—sze n a ri e n Die dargestellten Szenarien beruhen auf Ergebnissen aus der Vergangenheit und bestimmten Annahmen. Die Mérkte kiinnten sich kiinftig véllig anders
entwickeln.
Das Stressszenario zeigt, was Sie unter extremen Marktbedingungen zuriickbekommen konnten.
P H H H P Diese Tabelle zeigt, wie viel Sie in den néchsten 30 Jahren unter verschiedenen Szenarien zuriickerhalten kiinnten, wenn Sie 1.000 EUR pro Jahr anlegen.
. Anga be VOn mog | IChen I—eIStu ngen n a bSOI Uter HOhe u nd Die dargestellten Szenarien zeigen, wie sich |hre Anlage entwickeln kénnte. Sie kdnnen sie mit den Szenarien fior andere Produkte vergleichen.
. Empfohlene Haltedauer: 30 Jahre
als Renditekennzahl Anlagebeispiel: 1.000 EUR pro Jahr
Versicherungspramie: 0 EUR pre Jahr
. . Wenn Sie Wenn Sie nach  Wenn Sie nach
@ zu drei Zeitpunkten nach1Jahr 15 Jahren 30 Jahren
aussteigen Al i Al igen
Nac h 1 J d h r Szenarien fiir den Erlebensfall
Minimum Die Rendite ist nur dann garantiert, wenn Sie lhre Zahlungen
= fristgerecht leisten und der Ve bi benen Zei ki
zur Halfte der empfohlenen Haltedauer omrerarmiont bostobon bt | e sum angegebenen £eftpan
Stressszenario Was Sie nach Abzug der Kosten herausbekommen kinnten 630 ELUR 13.550 ELUR 27 740 EUR
¥ 1 Jahrliche Durchschnittsrendite -31,00 % -1,28 % 0,51 %
fu r d I e e m pfo h I e n e H a Ited a u e r Pessimistisches Szenario | Was Sie nach Abzug der Kosten herausbekommen konnten 700 EUR 14 680 EUR 31.730 EUR
Jahrliche Durchschnittsrendite -29,60 % -0,27 % 0,36 %
H H H Mitt] Szenari Was Si ch Abzug der Kosten herausbekom kdnntes 720 EUR 16.710EUR | 41100 EUR
. In vier Sze narien - " Jﬁhdic:ergurchsdw:gtarendﬂe - men e -28,20 % 1,34 % 1,96 %
Optimistisches Szenario Was Sie nach Abzug der Kosten herausbekommen kiénnten 740 EUR 20710 EUR 64.350 EUR
i i i i Jahrliche Durchschnittsrendite -25,90 % 3,93 % 4,55 %
peSSImIStISCheS Szenarlo Anlagebetrag im Zeitverlauf 1.000 EUR 15.000 EUR | 30.000 EUR
. . Todesfall-Szenarien
mittleres Szenario Todesfall Was die Begiinstigten nach Abzug der Kosten herausbekommen 870 EUR 16860 EUR | 41.100 EUR
kénnten
optimistisches Szenario e eraspramie im OFUR OFR OFUR

Die dargestellten Szenarien, peasimistisch, mittel, optimistisch, veranschaulichen eine unterdurchachnittliche, durchachnittliche und Gberdurchschnittliche
Kapitalmarktentwicklung. Es handelt sich jeweils um eine unverbindliche Schéatzung.

Quelle: HUK Coburg

g

J

L]
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Chancen und Risiken von Altersvorsorgeprodukten
Wesentliche Idee zur Berechnung der Performance-Szenarien

Leistungsdarstellung unter Verwendung von Performance-Szenarien

® Grundidee zur Bestimmung der Performance-Szenarien

# Bestimmung der Wahrscheinlichkeitsverteilung von
Ablaufleistungen / Renditen aus Kundensicht

B unter ,normalen™ Annahmen
[ |
® Identifikation der Rendite

B im 10%-Quantil (pessimistisches Szenario)

@ im 50%-Quantil (mittleres Szenario)

B im 90%-Quantil (optimistisches Szenario)

) . [ |
Stress-Szenario ==Performance-Szenarien

.’ Angabe der Quantilwerte zu Zwischenzeitpunkten und zum Ende der Laufzeit als Ablaufleistung
B jeweils in EUR und als Rendite

L]
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Chancen und Risiken von Altersvorsorgeprodukten
Probleme in der Umsetzung

Technische Details zur Ermittlung der Performance-Szenarien und des MRM
B Wie ist die Wahrscheinlichkeitsverteilung der Renditen des Produkts zu bestimmen?
8 Einteilung aller Produkte unterschiedliche Kategorien (1-4)

B Unterschiedliche Kategorien fihren zu unterschiedlichen Methoden:
Kategorie 1: flir gangige Versicherungsprodukte irrelevant
Kategorie 2: (,normale"™) Fonds
= formelbasierte Methodik (sog. Cornish-Fisher-Erweiterung)
Kategorie 3: spezielle Fonds, die ihre Asset Allokation regelbasiert andern
= simulationsbasierte Methodik (sog. Bootstrap)

Kategorie 4: ,Produkte mit am Markt nicht beobachtbaren Faktoren (z.B. Versicherungsprodukte mit
Uberschussbeteiligung)®

= simulationsbasierte Methodik (Branchenstandard)

L]
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Chancen und Risiken von Altersvorsorgeprodukten

Probleme in der Umsetzung

Kategorie 2: Fonds
B formelbasierte Methodik (sog. Cornish-Fisher-Erweiterung)

@ kein Interpretationsspielraum!

(c) Optimistisches Szenario:

Exp [ MI*N + ¢ VN * (1.28 + 0.107 * p; /N — 0.0724 * u2/ N + 0.0611 *
ui2/N)—-0.52N]

B wie Rezept fiir schwabische Maultaschen

14 © Marz 2023 Transparenz und Versicherungsprodukte

Kategorie 4: Versicherungsprodukte

@ /.. ] werden strenge, anerkannte Branchen- und
Regulierungsstandards angewandt, um die relevanten
Erwartungen in Bezug auf [...] die [...] bestehende
Unsicherheit zu bestimmen.

8@ Kochen Sie landestypisch!

Was heiBBt denn das im Schwabenlandle?
® Zutaten

@ was grad so im Kiuhlschrank isch (geeignete Zutaten)
® Zubereitung

@ von allem a bissle ebbes nei (sinnvoll portionieren)

B zwoi mal omriara (zu einer Masse verarbeiten)

@ kocha bis feddig isch (ausreichend kécheln lassen)

[

Wenn Salz fehlt, muasch halt in Herrgottsnama
nochsalza. (angemessen wirzen)

Iy
4
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Chancen und Risiken von Altersvorsorgeprodukten

Probleme in der Umsetzung

Kategorie 2: Fonds

# Renditen im pessimistischen (unfavourable), mittleren
( ) und optimistischen (favourable) Szenario flr ein
beispielhaftes Fondsportfolio

Returns (p.a.) for RHP = 30 years

30%

20%

10%

0%

-10%

-20%

-30%

‘ —unfavourable neutral —favourable ‘

@ Beispiel: Produkt gegen Einmalbeitrag von 10.000 EUR far
eine Laufzeit von 30 Jahren

B Ablaufleistung im pessimistischen Szenario:
Ablaufleistung = 10.000 - 1,173° = 1.110.646,50 EUR

15 © Marz 2023 Transparenz und Versicherungsprodukte

Kategorie 4: Versicherungsprodukte
® DAV: Branchenstandard fir PRIIP der Kategorie 4

® Verwendung des PIA-Modells (Produktinformationsstelle
Altersvorsorge) wie fur zertifizierte Produkte

Performance-Szenarien

In den angefithrten Zahlen sind sémtliche Kosten des Produkts selbst enthalten, jedoch unter Umsténden nicht alle Kosten, die Sie an lhren Berater oder

lhre Vertriebsstelle zahlen missen. Unberiicksichtigt ist auch lhre persanliche steuerliche Situation, die sich ebenfalls auf den am Ende erzielten Betrag

auswirken kann.

Was Sie bei diesem Produkt am Ende herausbekommen, héngt von der kiinftigen Marktentwicklung ab. Die kinftige Marktentwicklung ist ungewiss und

lasst sich nicht mit Bestimmitheit vorhersagen.

Die dargestellten Szenarien beruhen auf Ergebnissen aus der Vergangenheit und bestimmien Annahmen. Die Mérkte kiinnten sich kiinftig willig anders

entwickeln.

Das Stressszenario zeigt, was Sie unter extremen Marktbedingungen zuriickbekommen konnten.

Diese Tabelle zeigt, wie viel Sie in den néchsten 30 Jahren unter verschiedenen Szenarien zuriickerhalten kiinnten, wenn Sie 1.000 EUR pro Jahr anlegen.

Die dargestellten Szenarien zeigen, wie sich lhre Anlage entwickeln kénnte. Sie kénnen sie mit den Szenarien fir andere Produkts vergleichen.
Empfohlene Haltedauer: 30 Jahre

Anlagebeispiel: 1.000 EUR pro Jahr
Versicherungspramie: 0 EUR pre Jahr
Wenn Sie Wenn Sie nach  Wenn Sie nach
nach 1.Jahr 15 Jahren 30 Jahren
aussteigen al i aL i
Szenarien fiir den Erlebensfall
Minimum Die Rendite ist nur dann garantiert, wenn Sie lhre Zahlungen
fristgerecht leisten und der Vertrag bis zum angegebenen Zeitpunkt
unveréndert bestehen bleibt.
Stressszenario Was Sie nach Abzug der Kosten herausbekommen kinnten 630 ELUR 13.550 ELUR 27 740 EUR
Jahrliche Durchschnittsrendite -31,00 % -128 % -0,51 %
Pessimistisches Szenario | Was Sie nach Abzug der Kosten herausbekommen konnten 70D EUR | 14 680 EUR 31.730 EUR
Jahrliche Durchschnittsrendite -29,60 % -0,27 % 0,36 %
Mittleres Szenario Was Sie nach Abzug der Kosten herausbekommen kénnten T20 EUR 16.710 EUR 41100 EUR
Jahrliche Durchschnittsrendite -28,20 % 1,34 % 1,96 %
Optimistisches Szenario Was Sie nach Abzug der Kosten herausbekommen kiénnten 740 EUR 20710 EUR 64.350 EUR
Jahrliche Durchschnittsrendite -25,90 % 3,93 % 455 %
Anlagebetrag im Zeitverlauf 1.000 EUR 15.000 EUR 30.000 EUR
Todesfall-Szenarien
Todesfall Was die Begunstigten nach Abzug der Kosten herausbekommen 870 EUR 16.860 EUR 41100 EUR
kénnten
Versicherungspramie im DEUR| 0EUR 0EUR J‘
Zeitverlauf

Die dargestellten Szenarien, peasimistisch, mittel, optimistisch, veranschaulichen eine unterdurchachnittliche, durchachnittliche und Gberdurchschnittliche
Kapitalmarktentwicklung. Es handelt sich jeweils um eine unverbindliche Schéatzung.
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Transparenz und Versicherungsprodukte
Fazit und Ausblick

Es existieren derzeit eine Reihe gesetzlicher Regelungen zur Erh6éhung der Transparenz in Versicherungsprodukten.

B Viele Regelungen folgen dhnlichen Ideen.

® Im Detail gibt es aber viele Unterschiede zwischen verschiedenen Produktinformationen.
B z.B. 5 Chance-Risiko-Klassen flir geforderte Produkte vs. 7 Gesamtrisikoindikatoren fur Versicherungsanlageprodukte
B z.B. uneinheitliche Vorgehensweisen bei der Darstellung der mdéglichen Leistungen des Produkts
Dies fiuhrt bei Vertrieb und Kunden eher zu Verwirrung als zu groBBerer Transparenz.
Kosten und Risiken von Produkten lassen sich durch geeignete Methoden sinnvoll quantifizieren und darstellen.
Eine Darstellung moglicher Leistungen ist immer modellabhangig und keine exakte Wissenschaft.
# Jedes Modell ist falsch!

Ausblick: EU Kleinanlegerstrategie und Value for Money

@ Versuch der Definition und Festlegung detaillierter Regeln zur Beurteilung der Qualitat von Versicherungsprodukten (im
Wesentlichen) anhand einer Kennzahl

.’ B Die Beurteilung eines ,Value for Money" anhand einer Kennzahl ist unmaéglich.

@ EIOPA und BaFin sollten bekannte Umsetzungsprobleme bei der Beurteilung der Qualitat von
Versicherungsprodukten bertcksichtigen.

L]
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B Dieses Dokument ist in seiner Gesamtheit zu betrachten, da die isolierte Betrachtung einzelner Abschnitte méglicherweise missverstandlich sein kann.
Entscheidungen sollten stets nur auf Basis schriftlicher Auskiinfte gefallt werden. Es sollten grundsatzlich keine Entscheidungen auf Basis von Versionen dieses
Dokuments getroffen werden, welche mit ,,Draft" oder ,Entwurf* gekennzeichnet sind. Flir Entscheidungen, welche diesen Grundsatzen nicht entsprechen,
lehnen wir jede Art der Haftung ab.

B Dieses Dokument basiert auf unseren Marktanalysen und Einschatzungen. Wir haben diese Informationen vor dem Hintergrund unserer Branchenkenntnis und
Erfahrung auf Konsistenz hin Gberprift. Eine unabhangige Beurteilung bzgl. Vollstandigkeit und Korrektheit dieser Information ist jedoch nicht erfolgt. Eine
Uberpriifung statistischer bzw. Marktdaten sowie mit Quellenangabe gekennzeichneter Informationen erfolgt grundsétzlich nicht. Bitte beachten Sie auch, dass
dieses Dokument auf Grundlage derjenigen Informationen erstellt wurde, welche uns zum Zeitpunkt seiner Erstellung zur Verfligung standen. Entwicklungen
und Unkorrektheiten, welche erst nach diesem Zeitpunkt eintreten oder offenkundig werden, kdnnen nicht berlicksichtigt werden. Dies gilt insbesondere auch
fur Auswirkungen einer mdglichen neuen Aufsichtspraxis.

B Unsere Aussagen basieren auf unserer Erfahrung als Aktuare. Soweit wir bei der Erbringung unserer Leistungen im Rahmen Ihrer Beratung Dokumente,
Urkunden, Sachverhalte der Rechnungslegung oder steuerrechtliche Regelungen oder medizinische Sachverhalte auslegen mussen, wird dies mit der
angemessenen Sorgfalt, die von uns als professionellen Beratern erwartet werden kann, erfolgen. Wenn Sie einen verbindlichen Rat, zum Beispiel fur die
richtige Auslegung von Dokumenten, Urkunden, Sachverhalten der Rechnungslegung, steuerrechtlichen Regelungen oder medizinischer Sachverhalte wiinschen,
sollten Sie Ihre Rechtsanwalte, Steuerberater, Wirtschaftspriifer oder medizinische Experten konsultieren.

B Dieses Dokument wird Ihnen vereinbarungsgemaB nur fur die innerbetriebliche Verwendung zur Verfligung gestellt. Die Weitergabe - auch in Ausziigen - an
Dritte auBerhalb Ihrer Organisation sowie jede Form der Veréffentlichung bedarf unserer vorherigen schriftlichen Zustimmung. Wir Gbernehmen keine
Verantwortung fur irgendwelche Konsequenzen daraus, dass Dritte auf diese Berichte, Ratschlage, Meinungen, Schreiben oder anderen Informationen
vertrauen.

B Jeglicher Verweis auf ifa in Zusammenhang mit diesem Dokument in jeglicher Veréffentlichung oder in verbaler Form bedarf unserer ausdricklichen schriftlichen
Zustimmung. Dies gilt auch fir jegliche verbale Informationen oder Ratschlage von uns in Verbindung mit der Prasentation dieses Dokumentes.
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